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Sonstiges

Liquidität erhöhen mit Kautionsanbietern – Bürg-
schaften vom Kreditversicherer statt von der Bank

Hier stellt sich zunächst die Frage, wie wirkt sich Basel III auf 
deutsche Unternehmen aus? Die bonitätsbezogene Kreditver-
gabe der Banken führt tendenziell zu einer Reduzierung der 
Bankenkredite und zur Ausweitung der Lieferantenkredite. 

Das Portfolio der Unternehmenskredite wird sich tendenziell 
verschlechtern. Gute Risiken bleiben bei der Bank, schwäche-
re Risiken suchen verstärkt die Finanzierung über den Liefe-
rantenkredit. 

Generell lässt sich resümieren, dass die Kreditvergabe in den 
nächsten Jahren wieder „knapper“ werden dürfte. Durch einen 
verstärkten Trend von der Bank zur Lieferantenfinanzierung 
werden Instrumente wie Factoring oder Einkaufsfinanzierung 
in Zukunft wichtiger. Man kann sich den nötigen Freiraum 
auch dadurch schaffen, dass man die Bürgschaften von der 
Bank auf einen Kautionsversicherer überträgt und dadurch bei 
der Bank wieder „Luft“ für eine höhere Kreditlinie erhält. 

Noch immer werden 80 % des Gesamtvolumens über 
Banken abgedeckt.  

Die Herauslegung einer Bürgschaft über die Bank hat vielfach 
zum Nachteil, dass die Avallinie auf die genehmigte Konto-
korrentlinie angerechnet wird. Dies schmälert somit deutlich 
den finanziellen Spielraum. Abhilfe leisten private Kautionsan-
bieter, bei denen sich individuell gestaltete Rahmen darstellen 
lassen. Ebenfalls können auch bereits herausgelegte Bürg-
schaften abgelöst werden, sofern diese noch eine Laufzeit von 
mehr als einem Jahr haben. 

Die Kosten für einen Kautionsrahmen richten sich in erster Li-
nie nach der Bonität des Unternehmens. 

Weitere Faktoren sind die Höhe des Rahmens, die Bürgschafts-
art, das benötigte Einzelstück und auch der Bonitätsindex bei 
der Creditreform spielt vielfach eine bedeutende Rolle. Die 
Bonität eines Unternehmens entscheidet auch darüber, ob und 
in welcher Höhe Sicherheiten hinterlegt werden müssen. 

Welche Anbieter gibt es in Deutschland? 

• AXA Versicherungs AG

• Coface Deutschland, Niederlassung der Coface  
 S.A.

• Euler Hermes Deutschland AG

• R+V Allgemeine Versicherungs AG

• VHV Allgemeine Versicherung AG

• W. R. Berkley Insurance (Europe) Limited 

• Zurich Insurance plc. 

 

Bei der Auswahl des richtigen Partners und Vertrages sowie bei 
der Prüfung der Angebote sollten Sie auf einen Spezialisten 
zurückgreifen. Wir, als GfK, Gesellschaft für Kreditversiche-
rungsservice mbH können zum Teil Bürgschaftsrahmen bis zu 
1.000.000 Euro selbst kalkulieren und Ihnen innerhalb von 
kurzer Zeit entsprechende Angebote zukommen lassen. Bei 
einigen Versicherern, die auf Ihre Branche spezialisiert sind, 
können wir für die Mitglieder im Verband der Rohr- und Kanal-
Technik Unternehmen e. V. auf die Kalkulation Rabatte bis zu 
20 % gewähren. Die Umsetzung eines solchen Austausches 
oder eines neuen Bürgschaftsrahmens kann sehr schnell er-
folgen. 

Bitte kontaktieren Sie bei Bedarf und Interesse Frau Schwaiger 
oder Frau Sopper unter unserer Telefonnummer 08665/92 
789-0 oder per E-Mail unter manuela.schwaiger@gfkmbh.de 
oder sophia.sopper@gfkmbh.de. 

 
Kautionsversicherung

Beispiel: Musterfirma

Branche: Kanalbaubetrieb

Bonitätsindex: 225 aktuell  

Rahmen für Gewährleistungsbürgschaften

Rahmen:    100.000 EUR

Maximales Einzelstück:    20.000 EUR

Rahmen für Gewährleistungsbürgschaften

Rahmen:    300.000 EUR

Maximales Einzelstück:    20.000 EUR

Die Prämie ist abhängig vom Bonitätsindex!

Prämie Sicherheiten

781 EUR 0 EUR

Prämie Sicherheiten

2.266 EUR 0 EUR
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Sonstiges

Die Warenkreditversicherung – Kosten und Nutzen 
einer Warenkreditversicherung 

1. Rahmenbedingungen: 

Basel III: Bedingt durch Basel III werden Lieferantenkredite und 
längere Zahlungsziele in Zukunft noch eine stärkere Bedeu-
tung haben. 

Hohe Forderungsverluste: Die Forderungsverluste in Deutsch-
land sind weiter auf historisch hohem Niveau, 2012 gab es in 
Deutschland 31 Milliarden Euro Ausfälle, 2013 29 Milliarden 
Euro, insbesondere die Einzelinsolvenzen werden immer hö-
her und größer. 

2. Der Kreditversicherungsmarkt – Leistungen: 

• Professionelle Bonitätsprüfung

• Schutz vor Forderungsausfällen

• Inkassodienstleistungen

• Absicherung des in der Regel größten Aktivposten  
 „Lieferantenkredite“ in der Bilanz

• zusätzliche Sicherheit bei der Aufnahme von Bank- 
 krediten 

 
3. Der Kreditversicherungsmarkt – Klassische Anbieter: 

Die größten Kreditversicherer mit klassischen Kreditversiche-
rungspolicen in Deutschland sind die 

 • Atradius Kreditversicherung, Niederlassung der  
    Atradius Credit Insurance N. V. 
 • Coface Deutschland, Niederlassung der  
    Coface S.A. 
 • Euler Hermes Deutschland AG 
 • R+V Allgemeine Versicherungs AG 
 • Zurich Insurance plc. 

4. Kalkulationsgrundlage: 

Kalkulationsbasis für ein Angebot zur Kreditversicherung sind: 

 • Ihre Branche 
 • die Kundenstruktur 
 • der Umsatz 
 • die Schäden der letzten drei Jahre 
 • die gewährten Zahlungsziele 
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Kautionsversicherung

Beispiel: Musterfirma

Branche: Kanalbaubetrieb

Bonitätsindex: 225 aktuell  
 
 
Höchstentschädigung: 40-fache der Jahresnettoprämie

Deckungsumfang: 90 % netto der Forderungen

Selbstbeteiligung: mindestens 500 Euro

Eintritt Versicherungsfall: 2 Monate nach Fälligkeit im 
Inland

Bis 5.000 Euro ist keine Prüfung erforderlich

 
Beispiel zur Höchstentschädigung:

Nettoprämie 2.500 EUR x 40 =  
100.000 EUR maximale Höchstentschädigung  
pro Versicherungsjahr

Beispiel zum Schadenfall:

• 10.000 EUR Nettoforderung

• 10 % Selbstbehalt (netto)

• Mindestselbstbehalt 500 EUR 
 
10.000 EUR Nettoforderung

 
./. 1.000 EUR Selbstbehalt ( > 500 EUR,  
daher kommt der Mindestselbstbehalt nicht zum Tragen)

Sonstiges

5. Wesentliche Bestandteile der Kreditversicherung im   
 Überblick: 

 • Laufzeit von 1 bis 3 Jahren 
 • Selbstprüfungsgrenze zwischen 10.000 Euro   
    und 30.000 Euro 
 • Höchstentschädigung 20-fache bis 40-fache der   
    Jahresnettoprämie 
 • Schadenfreiheitsrabatt oder Zuschlag je nach   
    Schadenverlauf 
 • Deckungsumfang in der Regel 80 % bis 90 % der  
    Einzelforderungen 
 • Prüfungsgebühren für benannte Kunden üblicher-  
    weise 30 Euro bis 45 Euro im Inland  
 • Mindestselbstbeteiligung in Höhe von 500 Euro   
    bis 1.000 Euro 
 • maximales Kreditziel 6 Monate 
 • übliche Überfälligkeitsfrist ist 60 Tage bis 90 Tage 
 • Prämienberechnung auf Umsatz- oder Saldenbasis 

Unser Angebot für die Mitglieder des Verbandes der Rohr- und 
Kanal-Technik Unternehmen e. V. ist eine vereinfachte Ange-
botsgestaltung mit verkürztem Maklerauftrag und Analysebo-
gen, so dass nur die wesentlichen Punkte für die Angebotsge-
staltung von Ihnen benötigt werden.

Die Angebotsgestaltung erfolgt dann innerhalb von maximal 5 
Tagen. Als besondere Rahmenbedingungen für Ihre Mitglieder 
können wir folgende Konditionen anbieten:

 • 90 % Nettodeckung der jeweiligen Forderungen   
    für benannte und unbenannte Kunden 
 • 5.000 Euro Blinddeckung – bis zu dieser Grenze   
    müssen Sie keinerlei Prüfung durchführen 
 • Mitversicherung von Privatpersonen 
 • Mindestselbstbeteiligung 500 Euro, auch kleine   
    Forderungen sind versichert  
 • früher Entschädigungszeitraum von 2 Monaten  
 • Rechtsschutz mitversichert   
 • Zusätzlich erhalten Sie spezielle Rabatte

Diese Konditionen setzen eine positive Schadensquote der 
letzten 3 Jahre voraus. Die genauen Konditionen erhalten Sie 
mit entsprechendem Analysebogen und Maklerauftrag. Diese 
Unterlagen können Sie über den VDRK oder direkt über die 
GfK, Gesellschaft für Kreditversicherungsservice mbH anfor-
dern. 

Artikel verfasst von: 
Winfried Vogt, Geschäftsführender Gesellschafter
GfK  •  Gesellschaft für Kreditversicherungsservice mbH
 +49 (0) 8665/92789-0  •   +49 (0) 8665/92789-20
www.gfkmbh.de • office@gfkmbh.de

Umsatz Beitragssatz Nettoprämie

500.000 EUR 0,35 % 1.750 EUR

1.000.000 EUR 0,25 % 2.000 EUR

2.000.000 EUR 0,20 % 4.000 EUR

= 9.000 EUR Entschädigung

Mitgliederversammlung
13. September in Weimar


